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Nouveau membre UCAVB : 
Ferme du Beurnez L’alouette s’envole, place 

à « CUBE STORE Valbirse »

Après 30 ans d’activité à Bévilard, Alouettes Cycles entame un nouveau cha-
pitre de son histoire. Sous l’impulsion de Pierre-André « Pal » Lerch et de son 
épouse Jolanda, le magasin se transforme en CUBE STORE Valbirse, le pre-
mier concept store exclusif de la marque allemande CUBE en Suisse romande. 
Entre passion du vélo, expérience de terrain et vision d’avenir, découvrez com-
ment cette entreprise familiale ose un pari ambitieux tout en restant fidèle à ses 
racines valbirsoises. Découvrez leur histoire dans notre journal.
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« Nous comptons sur la solidarité 
du consommateur suisse »
La Ferme du Beurnez à Pontenet est l’un 
des bijoux de la région, gérée de main de 
maître par Christophe et Annick Mornod, 
parents de deux jeunes enfants. Sur un 
terrain de 56 hectares et avec 27 vaches 
et autant de veaux, l’exploitation s’est 
spécialisée dans la production de viande, 
la culture de blé, d’orge, de tournesols, 
du colza, de la courge, celle de la pomme 
de terre. Un charmant petit magasin en 
« self-service », ouvert 7 jours sur 7, pro-
pose une multitude de produits fermiers.

C’est beau, et un indice d’espoir, une ex-
ploitation agricole qui passe de père en fils 
sur plusieurs générations… surtout par les 
temps qui courent. C’est le cas de la ferme 
du Beurnez, à Pontenet, nichée dans un 
cadre naturel superbe. Christophe Mornod – 
détenteur d’un CFC d’agriculteur et d’une maîtrise fédérale 
– aime à raconter que son grand-père « posa le pied sur les 
terres de cette ferme, la même année que l’homme marcha 
sur la lune pour la première fois» (1969). Et que, sans doute 
par leur exemple, leurs parents leur transmirent une vérité qui 
devait les guider jusqu’à ce jour : « Un couple d’agriculteurs 
qui a de l’énergie et la foi en Dieu déplace des montagnes ».

C’est en janvier 2017 que le couple Mornod reprend l’exploi-
tation des parents de Christophe, pour se lancer dans la pro-
duction de lait, et démarrer la culture de la pomme de terre et 
de la courge. Mais l’année suivante, ils se retrouvent devant 
un dilemme. « Notre écurie n’était plus aux normes suisses, ra-
conte Annick. Alors soit on construisait un nouveau bâtiment 
pour abriter nos vaches laitières, soit on passait aux vaches 
allaitantes, pour produire de la viande avec les bâtiments ac-
tuels ». Ils choisiront cette dernière option – plaçant leur pro-
duction sous le label (aux directives strictes) de l’association 
« Vache mère Suisse », garantissant que les veaux grandissent 
auprès de leur mère, en plein air, en se nourrissant princi-
palement d’herbe (cf. www.vachemere-suisse.ch). Christophe 
s’empresse de nous informer que leur viande n’est pas plus 
chère que celle que l’on trouve dans les grandes surfaces ; de 
fait, elle est de « 20 à 25% moins chère », affirme-t-il.

« Avec mon mari, nous travaillons en équipe, poursuit Annick. 
Lui s’occupe du bétail et des cultures ; moi de l’organisation, 
du bureau, de la vente directe. Je fais beaucoup de confitures 
aussi, avec des fruits de la région ou de notre exploitation. Les 
fraises et les framboises viennent de la Montagne de Saules. 
Les pruneaux de notre ferme.  L’idée d’ouvrir un petit local 
avec vente directe nous est venue quand nous nous sommes 
retrouvés, en automne 2018, avec des courges par-dessus la 
tête ».

Il n’y a pas de vendeuse dans le magasin et il est ouvert  
7 jours sur 7, de 8 h à 20 h. On peut soit payer en cash, en 
laissant l’argent dans une caisse intégrée à la paroi, soit avec 
TWINT. Les pommes de terre sont placées à l’intérieur du petit 
magasin, dans des sacs de trois ou de cinq kilos. Les courges 

à l’extérieur, sous couvert. Mais attention : trois caméras se 
dissimulent à l’intérieur et d’autres encore à l’extérieur. « On 
retrouve assez vite l’individu qui a pris quelque chose sans 
payer, et c’est déjà arrivé, informe Annick. Ici tout le monde 
se connaît et je connais tout le monde : soit je reconnais la 
personne sur les vidéos et je la contacte, soit je la dénonce 
via les réseaux sociaux ». 

La ferme du Beurnez travaille avec bon nombre de personnes 
de la vallée. Le fromage, le lait, les yaourts que l’on trouve 
dans le magasin viennent des Reussilles. Les confitures sont 
faites maison. Les légumes sont fournis par une famille du 
Seeland : « Ils achètent notre huile de colza pressée à froid 
à Soyhières (JU), et aussi nos pommes de terre labelisées 
Grand Chasseral, et nous, on prend leurs légumes ». L’huile 
de colza de la ferme du Beurnez n’est pas seulement vendue 
à la ferme, mais aussi au Landi à Pontenet et à Grandval. Les 
pommes de terre (une production de 50 tonnes par an !) sont 
livrées dans les restaurants, dans des homes, etc. 

À la question comment le couple considère l’avenir, il se 
montre positif, précisant néanmoins qu’il compte sur la so-
lidarité du consommateur suisse. « Nous devons faire face 
aux importations, rappelle Annick. Et on oublie qu’en Suisse, 
les agriculteurs sont soumis à des normes beaucoup plus 
strictes que celles existant partout en Europe. Nous sommes 
une exploitation conventionnelle, mais ce que le consomma-
teur reçoit dans son assiette via notre production est bien 
plus contrôlé, et dans un certain sens bien plus sûr, que ce 
qu’il obtiendrait ailleurs en Union européenne. »

� Pablo Davila

FERME DU BEURNEZ 
Rue du Beurnez 13 
2733 Pontenet
Tél. : 078 763 52 18

Christophe et Annick Mornod.
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2736 Sorvilier - 032 492 18 20 - info@garage-maniaci.ch - www.garage-maniaci.ch  

Rue du Lion d’Or 7

C U I S I N E S  E T   B A I N S
Tél. 032 492 19 25             2735 Bévilard             www.interconfort.ch

C U I S I N E S  E T  B A I N S
Tél. 032 492 19 25        2735 Bévilard        www.interconfort.ch

1985-2025 depuis 40 ans à votre service

C U I S I N E S   E T   B A I N S
Tél. 032 492 19 25             2735 Bévilard             www.interconfort.ch

C U I S I N E S  E T  B A I N S
Tél. 032 492 19 25        2735 Bévilard        www.interconfort.ch

Depuis plus de 35 ans à votre service

LIQUIDATION 50%
sur la vaisselle et petits électroménagers

info@fmprint.ch                                           032 / 492 52 28
Rue Charles-Schäublin 5                              2735 Malleray

Impression - gravure - broderie - découpe
Vêtements de travail - chaussures de sécurité
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Les maîtres mots : 
patience et psychologie
Yannick Strahm, 37 ans, débute son ac-
tivité de moniteur de conduite au sein 
de l’auto-école Easypermis en juin 2023, 
alors établie à Moutier. Il succédait ainsi 
à Guy Ferrus, son formateur et proprié-
taire de l’entreprise qui, partant à la re-
traite, lui propose de reprendre l’école. 
Début 2025, Yannick installe Easypermis 
à Malleray, en louant un local bien situé 
utilisé pour la théorie et la sensibilisa-
tion. « Dès que je me suis lancé comme 
moniteur, je me suis dit que ce serait 
sympa d’être basé ici, où j’ai grandi ».

- Quelle était votre formation, avant de 
devenir moniteur d’auto-école ?
- J’ai une formation de polymécanicien. 
J’étais dans la vente aussi, et dans le service 
après-vente. Après quoi, je me suis engagé 
dans le métier que j’exerce aujourd’hui.

- Qu’est-ce qui vous a motivé à l’exercer ?
- Une fois, quand je faisais du service après-
vente, mon chef m’a demandé d’aller instal-
ler une machine chez un client, et en même temps de le for-
mer. Il ne m’avait jamais demandé ça, et moi, ça m’a terrifié. 
Je me sentais totalement incapable de former quelqu’un. J’ai 
accepté la requête, mais avant de rencontrer le client, je trem-
blais comme une feuille morte ! Et là, tout d’un coup, lors de 
cette rencontre, je me suis rendu compte qu’il est très grati-
fiant de former quelqu’un. Ce quelque chose qui me terrifiait, 
est soudain devenu quelque chose qui me passionnait.

- Aviez-vous songé au métier de moniteur d’auto-école 
avant cette… « épreuve de feu » ? 
- Je me suis longtemps dit que ce serait un métier génial 
pour moi. Mais j’étais persuadé que je ne serais jamais à 
la hauteur. Après avoir formé ce client, ma vision a complè-
tement changé. J’avais réussi le défi, et cette épreuve m’a 
ouvert les yeux sur moi-même.

- Combien de temps dure la formation ?
- Cela peut varier, parce que c’est l’instructeur qui donne le 
feu vert pour l’obtention du Brevet Fédéral. La mienne a duré 
deux ans et deux mois. La formation se déroule en deux par-
ties. Durant la première partie, on se retrouve avec d’autres 
apprentis moniteurs. Elle est théorique et se déroule à Pui-
doux (VD) : droit routier, structure d’une leçon, psychologie, 
simulation d’une leçon avec un autre apprenti, etc. À la par-
tie suivante commence le stage proprement dit, avec des 
élèves réels, qui ne connaissent rien à la conduite. Là, c’est 
plus compliqué. Les premières leçons que j’ai données, 
mon maître de stage m’accompagnait pour me donner des 
conseils et des astuces. Mais bien vite, vous vous retrouvez 
tout seul avec votre élève. Mon maître de stage venait avec 
moi de temps à autre, pour rectifier ce qui allait moins bien 
et pour analyser mon évolution. On avait aussi régulièrement 
des contacts téléphoniques pour faire le point. Aujourd’hui, 
je donne entre 25 et 35 leçons par semaine.

- Quelles sont les vertus nécessaires pour être un bon 
moniteur de conduite ?
- La patience est une des principales vertus. Mais il faut aus-
si avoir beaucoup de compréhension, la capacité de discer-
ner le ressenti d’un élève. Par exemple quand ils paniquent 
parce qu’il y a trop d’informations d’un coup. On roule, tout 
se passe bien et soudain, il y a un piéton à droite, un cycliste 
en face, une moto qui dépasse, une voiture qui veut tour-
ner et un camion, et très rapidement, l’élève est totalement 
submergé. Certains passent soudain en mode panique et 
ça, il faut savoir le repérer, le gérer, prendre les commandes 
accélérateur/frein, voire même le volant. Puis s’arrêter dès 
que l’on peut, rassurer et expliquer, le tout sans jamais juger.

- Vous transmettez des notions d’éthique à vos élèves ?
- Je dirais que c’est l’aspect principal de ce que j’enseigne. 
Autrement dit, le fairplay, comment bien se comporter sur 
la route vis-à-vis des autres. Par exemple, sur un tronçon 
à 80 km/h, la voiture de devant roule à 65 km/h : mais je 
ne vais pas la coller, faire les phares ou encore des gestes 
malvenus. Finalement on ne sait pas pourquoi ce conduc-
teur roule plus lentement, alors on se montrera respectueux. 
J’apprends à mes élèves à être courtois.

� Propos recueillis par Pablo Davila

AUTO-ÉCOLE EASYPERMIS 
Grand Rue 13
2735 Valbirse
Tél. : 079 562 47 80

Yannick Strahm.
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Ill.: TUCSON (MY26) PHEV Vertex® Sunroof Swiss Edition, 212 kW/288 ch, consommation d’énergie (conduite): 3.3 

l/100 km + 11.2 kWh/100 km, équivalent essence (total): 4.5 l/100 km, émissions de CO2 (conduite): 75 g/km, catégorie

d’efficacité énergétique: E. 

Réservez un essai!

TUCSON. 

Swiss Edition. 4×4.

Drive with a smile. 

Alouettes Lerch SA 

CONTACTS
Téléphone : 032 492 21 53

Téléfax : 032 492 29 94

www.galvanogerber.com

ADRESSE
Chemin de Pontenet 1

2735 Malleray

galvanogerber@bluewin.ch

SSO/FSTS

Téléphone : 032 492 21 53
galvanogerber@bluewin.ch
www.galvanogerber.ch

Chemin de Pontenet 1
2735 Malleray

Banque Raiffeisen Grand Chasseral

Banque Raiffeisen Grand Chasseral 
Vivez local, banquez local !

Sur rendez-vous de 8h à 18h
Bancomat drive 24h/24 et 7j/7

Rue Principale 19 | 2735 Bévilard
Tél. 032 624 54 54
grandchasseral@raiffeisen.ch

L’intégration sociale 
par la réinsertion 
professionnelle

www.preludesa.ch
info@preludesa.ch

Alouette Cycles    Champ de Chin 8   2735 Bévilard 

Soldes
d’été
JUSQU’À

-60%
Malleray et St-Imier

Soldes
d’été
JUSQU’À

-60%
Malleray et St-Imier

Rue Aimé-Charpilloz 4
2735 Bévilard

Tél. 032 492 30 65
lentractecoiffure@hotmail.com

Spécialisée en  Spécialisée en  
perruques et fouperruques et foulards lards 

médicauxmédicaux

Télécommunications
Electricité

Tél. 032 491 65 40
2735 Malleray-Bévilard
www.telecrengglisa.ch

Télécommunications
Electricité

Tél. 032 491 65 40
2735 Malleray-Bévilard
www.telecrengglisa.ch
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L’alouette s’envole, 
place à « CUBE STORE Valbirse »
Ils changent de nom, ils changent 
de cap. Mais ils gardent leurs locaux 
actuels, qui seront entièrement ré-
novés. Alouettes Cycles, à Bévilard 
depuis 30 ans, opère un tournant 
radical en misant exclusivement sur 
« CUBE », une marque de vélos alle-
mande. Et c’est le premier magasin 
du genre en Suisse romande. Le 
détail avec Pierre-André Lerch, dit 
« Pal », responsable du département 
cycles d’Alouettes Lerch SA.

« Cela fait 30 ans que nous sommes 
actifs à Bévilard : le moment est 
venu de nous repositionner », affirme 
Pierre-André Lerch. Pal rêve de vélos 
depuis son plus jeune âge. C’est à 
onze ans qu’il construit son premier 
vélo « de A à Z », avec des pièces de 
récupération. Et depuis lors, sa passion n’a jamais faibli. 
Plus tard, il se lancera dans un apprentissage de méca-
tronicien automobile dans l’entreprise familiale, Alouettes 
Lerch. Mais à 19 ans, le jeune homme décide de faire du 
monde des cycles son métier. « En 1996, mon père m’a 
aidé à ouvrir un département vélos au sein de l’entreprise, 
raconte notre homme. J’ai donc commencé à acheter des 
vélos, à les vendre et à les réparer. »

Sa passion était donc bien installée, d’autant plus que 
l’époque coïncidait avec les débuts du VTT – ces vélos 
tout-terrain qui soudain permettaient de dévaler des pentes 
et autres sentiers caillouteux à toute allure… et cette vi-
tesse enivrante en pleine nature fascinait Pal. Son maga-
sin fonctionnait si bien qu’au bout d’un moment les locaux 
d’Alouettes Lerch SA sont devenus trop petits pour accueil-
lir en même temps les voitures et les vélos. Le département 
voiture déménage donc à Malleray, gardant le département 
des vélos à Bévilard.

Aujourd’hui, Pierre-André Lerch aligne 30 ans d’expé-
rience, et son entreprise, qui peut compter sur son épouse 
Jolanda – responsable du marketing et de l’administration 
– comporte huit collaborateurs, dont deux apprentis. Le 
couple aurait très bien pu se reposer sur ses lauriers. Mais 
non ; Pal et Jolanda ne peuvent faire autrement qu’évoluer, 
visant de nouveaux horizons. En 2021, ils incorporent ain-
si une nouvelle marque de vélos, « CUBE », un nom bref 
aux consonances futuristes, et donc éveillant les curiosi-
tés. « Je suivais cette marque allemande depuis un bon 
bout de temps, mais sans en être totalement convaincu, 
dit Pal. Mais ces trois dernières années, la qualité de ces 
vélos a connu une évolution spectaculaire. Futuristes dans 
leur conception, souvent avec une longueur d’avance sur la 
concurrence, ils offrent aujourd’hui un rapport qualité-prix 
quasiment imbattable. Convaincus par cette progression 
exceptionnelle, nous avons choisi de spécialiser notre ma-
gasin exclusivement dans cette marque. Nous devenons 
CUBE Store Valbirse.

Coup de folie ou sage décision ? Une chose est sûre : qui ne 
risque rien n’a rien. Et qui vit sans passion ne vit pas. Mais il 
y faut de la stratégie et une vision claire, atouts dont dispose 
bien le couple Lerch. Le rapport qualité-prix de la marque 
établie à Waldershofen (D) – produisant 4’000 vélos par jour 
– est tellement fort qu’elle ne va pas manquer de susciter l’in-
térêt des fans du vélo. « Notre défi est que nous ne pouvons 
faire qu’une seule commande par année, explique Pal. Les 
centaines de vélos ne sont pas livrés en une fois. Chaque se-
maine, on a un camion qui débarque. C’est donc un énorme 
coup de poker, mais aussi le fruit de choix minutieux : miser 
sur les bons modèles, les bonnes couleurs et les bonnes 
tailles. Malgré le fait que nous sommes basés à Valbirse, 
une région bernoise peu connue dans le reste de la Suisse, 
tous les espoirs nous sont permis. De nos jours, la personne 
qui cherche un vélo de route ou de gravel (ndr. : nom de la 
discipline à mi-chemin entre le vélo de route et le VTT) est 
prête à se déplacer de loin pour trouver ce qu’elle cherche. 
« Je viens de la région, je suis né ici, sourit Pal. Je suis hyper 
motivé de pouvoir déployer cette activité à Valbirse et d’offrir 
notre savoir-faire accumulé depuis si longtemps aux gens 
de la région. Et je suis ultra-content d’avoir Jolanda à mes 
côtés. Je lui dois beaucoup. Et ensemble avec nos collabo-
rateurs nous formons une super équipe de travail. » 

� Pablo Davila

L’inauguration est prévue cet automne, les jeudi 17, 
vendredi 18 et samedi 19 septembre. Restez à l’affût ! 

Vous retrouverez bientôt tous les détails de cet 
événement sur leur tout nouveau site internet :	  
www.cubestorevalbirse.ch

ALOUETTES LERCH SA 
Champ de Chin 6-8, 2735 Bévilard 
Tél. : 032 491 66 00  -  E-mail : cycles@alouettes.ch 

Jolanda et Pierre-André.
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Vacances du 

27 juillet 2026 

au 07 août 2026 

Ouvert
tout l'été 

Vacances du 
28.06.2026 au 

14.07.2026

Vacances du 
20 juillet au 
7 août 2026

Du 20 juillet au 14 août 2026, 

guichet fermé tous 

les après-midi / 

sur rendez-vous jusqu'à 18h00

Vacances 
du 20.07.2026 
au 07.08.2026

 

Calendrier des vacances

Horaires vacances

du 6 juillet 

au 15 août 

OUVERT LE MATIN

 

Du 20 juillet au 8 août 

horaires réduits 

Lundi fermé

Matin 9h00/11h45

Après-midi 14h00/17h00

Samedi matin 9h00/11h45 

après-midi 14h00/16h00

Vacances du 

29 juin au 31 juillet et 

du 10 août au 15 août

Vacances du lundi 27.07.2026 au 31.07.2026Horaire spécial du 03.08.2026 au 07.08.2026 

Magasin ouvert
tout l’été 

7/7 de 8h a 20h

Vacances du 
20 juillet 2026 

au 02 août 2026 


